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En ökande 
efterfrågan att


få uppleva

vild och vacker 

natur



Allt fler är 
beredda att

betala för 

naturupplevelser



Stort behov av 
att varva ner och 

må bättre



De allra flesta behöver hjälp 
med att ta sig ut i naturen



Sedan 2003

Om WildSweden



Om WildSweden



Naturnära boende

Korså Forest camp Kloten lakeside camp

Kolarbyn Ecolodge

Sapmi Nature Lodge



Fokus på välmående



10 guider


6 boendeanläggningar


8 restauranger & cafeer


1 Admin: Bokning & ekonomi


Skogens Konung AB



Varifrån kommer deltagarna?



Northern Lights & wildlife in 
swedish Lapland
33,000 SEK / PERSON



Wolves, Moose & Beavers in 
the forests of Central Sweden

18,500 SEK / PERSON



Hur skapar man 
upplevelser

som verkligen säljer?





Vad är problemet?
”Vi erbjuder spännande aktiviteter för alla åldrar


”Vi skräddarsyr gärna paket enligt era önskemål 

”Vår devis är att inget är omöjligt 

”Pris enligt överenskommelse 

”Välkomna att höra av er!



Alla kan erbjuda 
upplevelser
vandrarhem: Fackelvandring till magisk sjö

Camping: Morgonyoga med solhälsning på berget

förening: plocka svamp med Helena Björnström

guide: Lär dig stjärnhimlen med en viking

Museum: Vandra med spöken runt skogskyrkogården

Gårdsbutik: Lär dig baka knäckebröd

restaurang: Kurs i att dekorera focaccia









Några 
framgångsfaktorer



Skapa upplevelser för 
specifika målgrupper











Hur ska potentiella kunder 
kunna veta om dina 
erbjudanden passar just dem?



skapa nischade upplevelser 
för smala målgrupper



målgruppsanpassad 
upplevelse underlättar
 Vad upplevelsen ska innehålla


 hur upplevelsen ska Presenteras


 var upplevelsen ska marknadsföras och säljas



 Vi träffas på parkeringen kl 10

 Antal deltagare: 2-8

 Del i dubbelrum, enkelrum mot extra avgift

 Ingår: Kajak, flytväst, yogamatta

 Två yogalektioner

Beskriv gästens upplevelse

 Unna dig en helg med paddling och yoga

 Ta ett steg mot ett hälsosammare liv

 Ha roligt och träffa nya vänner

 Mys vid lägerelden på kvällarna

 Kom som du är, vi har all utrustning



Hur skapar man 
upplevelser

som verkligen säljer?



Samverkan & 
Sampaketering



”Vi måste bli bättre på att 
Samverka och paketera”



Det är enkelt att paketera



Det är enkelt att paketera

Leverantörer

Produktägare



Vad kan ingå i ett paket?

Bo Äta Göra Utrustning Transport



Samverkan & paketering,

det låter ju fint...



Paketering:


skapa mer kompletta 
upplevelser

Samverkan:


produktägare & 
leverantörer



”Vi måste bli bättre på att 
Samverka och paketera”

Skapa mer kompletta produkter

med hjälp av leverantörer



Fördelar med 
samverkan & Paketering 
- Nå nya målgrupper

- Fyll upp mellansäsonger

- Merförsäljning



Hur bra är du på att 
samverka?

Känna till

Sälja varandra

Sampaketera

Rekommendera



Tips kring samverkan

 Se dig själv som produktägare

 Skapa mer kompletta produkter

 anlita leverantörer

 Eller bli leverantör åt någon annan



Samverkan & 
Sampaketering



Tre tips

för paketering



1. Sätt en knorr på paketet 
så att det sticker ut

”Björnspaning 
med ostfondue i 

härjedalen”

”Jakten på 
trumpeterna - en 
vandringshelg med 

svamptema i 
oktober”

”Ridtur med 
sparris & 

pinot noir”



2. Våga skapa paket som 
är anpassade till en smal 
målgrupp

”Kajakhelg 
för tjejer”

”Vandringspaket 
för familjer på 

höstlovet”



3. Konkurrera inte med 
låga priser

Inkludera mer, höj priset,

får fler bokningar och nöjdare gäster!



Paketreselagen & 
Resegarantilagen



7 aktiviteter som alla 
boendeanläggningar kan erbjuda

Cykeltur med kaffekorg till

Grännabygdens smultronställen

Ugglelyssning med Ulla -

en skogsutflykt i vårnatten

Följ med på en trolsk

båtturer på Bunn



Downhill i Omberg med

Linda Staaf

Naturvandring & dryckes-

provning med Romy Ehnert

Candy workshop -

bake your own Polkagris

Täljhäng vid lägerelden

för hela familjen



Jaha...



”Nån borde verkligen

ta tag i det här”



”Vi borde verkligen

ta tag i det här”



”Du borde verkligen

ta tag i det här”



Jag vill bjuda in dig till våra provturer 
till kraftigt reducerade priser


